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Jak przygotowac pitch deck?
Dobre praktyki
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Program Grantowy ING do your thing



Wyjasnij dlaczego Pokaz dla kogo to A
temat jest wazny. robisz.

Przedstaw na jaki problem odpowiada Okresl kim sg odbiorcy Twojego
Twoje rozwigzanie rozwigzania i jak duza to grupa

Ogranicz liczhe Zadbaj o
slajdow. przejrzystosc
prezentaciji.

Unikaj duzej ilosci tekstu. Uwypuklaj
Wybierz najwazniejsze informacje najwazniejsze informacje, doda;j
i pokaz je na nie wiecej niz 10 slajdach wizualizacje



Okresl problem, grupe
klientow i opisz swoje
rozwiazanie.

Skup sie na problemie i dostarczanej
wartosci, a nie tylko na samym
rozwigzaniu!

. Zacznij od potrzeb. Na jakie potrzeby klientéw

odpowiadasz? Jakie problemy klientéw
rozwiqzujesz?

. Zastanow sie kim doktadnie sq Twoi klienci. Nie

ograniczaj sie do ogolnikéw jak ,klienci
indywidualni”, czy ,firmy”. Pomysl co
charakteryzuje Twojg grupe docelowq i dlaczego
skorzysta ona z Twojego rozwigzania.

. Jakg wartos¢ daje klientom Twoje rozwigzanie?

Opisz swoje rozwigzanie. Pokaz jak dziata w
praktyce. Nie zapomnij o prezentacji prototypu
lub wizualizacji samego rozwigzania.
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Zadbaj o wiarygodnosc.

Pokaz dane na poparcie swoich stow.

. W prezentacji nie zapomnij o dowodach, czyli

danych.

Pokaz wyniki badan. Udowodnij, ze Twoje
rozwigzanie faktycznie dziata. Jesli
przeprowadzite$/a$ badania z klientami, to
koniecznie podziel sie wnioskami.

Przedstaw jesli masz juz pierwszych klientéw, czy
partneréw biznesowych.
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Przedstaw model |
. . W jakim modelu bedziesz oferowac swoje
b|znesowy rozwigzanie? Czy bedzie to subskrypcja, licencja,
y a moze co$ innego?
Pokaz jak zamierzasz zarabiad.

Przeanalizuj zrédta przychodoéw i kosztow.
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Pokaz ze rozwigzanie ma sens od strony
biznesowej.




Wskaz nastepne kroki, ko Koo e o Keeine icdcee /o
> . Pokaz kamienie milowe na kolejne miesiqgce / lata.
przedStaW ZQSpOl. . Wuyjasnij czego potrzebujesz aby osiggng¢

zamierzone cele. Czy jest to wsparcie mentora,
finansowanie, a moze kontakty biznesowe?
Nie boj sie mowic¢ o wyzwaniach i trudnych
decyzjach.

Opisz swoj zespot. Przedstaw jakie doswiadczenie
i kompetencje wnoszg poszczegoélni cztonkowie.

Udowodnij ze masz plan na rozwdj
produktu, a silny zespét pomoze Ci go
zrealizowad.




programgrantowy@ing.pl
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